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Si sos emprendedor en la economía 
circular, hay varios  aspectos clave 
que debes tener en cuenta:

Entendé el Modelo Circular: El modelo circular, o economía 

circular, es un enfoque sostenible que busca minimizar el desperdicio y 

maximizar el uso de los recursos a lo largo del ciclo de vida de los 

productos. A diferencia del modelo lineal tradicional, que sigue un 

patrón de "extraer, producir, consumir y desechar", la economía circular 
se centra en la reutilización, el reciclaje y la regeneración de materiales.

- Ciclo de vida del producto: Familiarízate con el ciclo completo de 

tus productos, desde la producción hasta su disposición final.

- El rediseño de productos: Pensá en cómo tus productos pueden ser 

diseñados para ser reutilizables, reciclables o biodegradables.

- El uso de Materiales Sostenibles: Utilizá materiales que sean reno-

vables, reciclados o de bajo impacto ambiental.

Tené en cuenta la Cadena de suministro: Asegúrate de 
que tu cadena de suministro esté alineada con los 
principios de la economía circular.

Creá Innovación y Adaptabilidad

Mantente actualizado: La economía circular está en constante 

evolución; invierte en innovación y nuevas tecnologías.

Lográ Flexibilidad: Adaptá tus modelos de negocio según las nece-

sidades del mercado y las tendencias sostenibles.

Acompañá la Educación del Consumidor

Lográ Comunicación clara: Educá a tus clientes sobre los beneficios 

de tus productos circulares y cómo usarlos de manera sostenible.

Brindá Transparencia: Sé transparente sobre tus procesos y el 

impacto ambiental de tus productos.

Buscá Colaboración

En tus Redes de trabajo: Conecta con otras empresas, organizaciones 

y comunidades para compartir recursos y conocimientos.

Generá Alianzas estratégicas: Buscá socios que complementen tu 

oferta y fomenten la economía circular.

Medí el  Impacto ambiental 

Evaluación constante: Establece métricas para medir el impacto 

ambiental y social de tus actividades.

Informe de resultados: Comunica tus logros y aprendizajes, lo que 

puede atraer a más clientes y socios.

Tené en cuenta los Aspectos Legales y Normativos

Cumplimiento: Asegúrate de que tu negocio cumpla con las norma-

tivas ambientales y de sostenibilidad vigentes en la ciudad.

Incentivos: Investiga sobre incentivos gubernamentales y programas 

de apoyo para emprendedores sostenibles.

Buscá la fidelización de tu Cliente

Creá una  comunidad: Fomenta un sentido de comunidad entre tus 

clientes, invitándolos a participar en iniciativas sostenibles.

Buscá la Retroalimentación: Escucha a tus clientes y adapta tu 

oferta en función de sus necesidades y sugerencias.

Considerar estos aspectos te ayudará a construir un 

emprendimiento más sólido y alineado con los principios 

de la economía circular.
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